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“La Escuela Especializada en Marketing
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¢, Qué es Madrid School of Marketing?

Madrid School of Marketing (MSMK) es una Escuela de Negocios de alta
especializacion en Marketing _ cuyo objetivo principal es formar personas
capaces de llegar a ser lideres empresariales, comprometidos con sus
decisiones y eficaces en el cumplimiento de sus funciones.
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Valor anadido para el alumnado

= Alta Especializacion en Marketing.
= Reconocimiento a la capacidad de gestion.

= Diferenciacion como factor clave basada en:

v" Claustro de profesores profesionales en posiciones de relevancia, con gran trayectoria y experiencia en
gestion, y especializado en su dmbito profesional.

v Aprendizaje Constructivo como enfoque de la Metodologia dela Escuela.

v Next Generation Management. Programa de Desarrollo de Habilidades Directivas Especializadas en
Marketing.

v Manejo de tecnologia especifica, de vanguardia, aplicada a situaciones reales de gestiony la toma de
decisiones.

v Servicio de Carreras Profesionales especializado en Marketing y profesionalizado.
v’ Atencion y seguimiento al alumnado.

® |nnovacion y capacidad de actualizacidon de sus Productos en contenido y formato

= Calidad de los procesos y en la gestién

= Politica de Precios: “valor por precio”

www.madridschoolofmarketing.es >
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Alta Especializacion en Marketing

Business Intelligence y A
Métricas

Marketing Essentials
/ Innovacion y Emprendimiento

Marketing Digital
| | MARKETING Interactivo

Marketing Social ’ \\l Marketing Skills

/ ousnss & aragement

Areas de desarrollo Profesional
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Alta Especializacion en Marketing

Executive Master en Direccion de Marketing

Programa Superior en Direccion de Marketing

Planificacion y Gestion de Marketing y Ventas para Mercados en Crisis
Certificaciones Profesionales en Marketing

(=Y

Estrategia y Planificacion

7 Retail Marketing

Master en Retail Marketing y Tendencias

Programa Executive en Retail Marketin

Master en Direccidon de Marketing para Empresas de Moda y Lujo
Programa Executive Retail (COCEM)

Foro Reatil Trends

MBS en Marketing

Master en Direccidon de Marketing en Entertainment Business, Arte y Cultura
Msc in Marketing and Sales Management (inglés)

Programa Universitarios URJC

Marketing Summer Factory

N

Marketing Essentials

I3 Business Intelligence y Métricas

Master en Innovacion y Emprendimiento
TG TETel (o] BVA 1 T T [ T T M Programa Superior en Innovacion y Product Management
Foro Marketing Thinkers

Master en Comunicacién y Marketing del Deporte
Programa MK Interno y Comunicacion para RH
Social Media para RH

Marketing Personal Interim

a4 Comunicacion

N Marketing Digital Interactivo

Master en Business Intelligence

Programa Superior en Marketing Intelligence
Programa Executive en CRM

Riesgos en Marketing

Programa Executive en Planificacion de Campafias
Foro Bl Management

Madster en Marketing Digital Interactivo

Programa Superior en Marketing Digital

Programa Superior en Marketing Digital (2 Sesiones)
Marketing on week ends

10 Marketing Social

Master en Direccion de Marca e Identidad Corporativa
Programa Executive en Branding
Foro Branding Experience

5 Branding

Programa Superior de Marketing para Servicios Profesionales
Programa sobre Aspectos Juridicos Clave en Marketing
Programa de Habilidades Directivas para Profesionales de Marketing

6 Business & Management

Certificado Europeo en Fundraising
Madster en Direccidon de Marketing para ONL
Programa de Cursos de Corta Duracion

Ventas

Marketing Skills

Master Executive en Ventas
Programa de Direccion Estratégica en Ventas
School of Sales Strategy

English for Marketing

Intensive Executive Business English

Programm for University Studentes whising to go Study abroad

www.madridschoolofmarketing.es
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Nuestros-partners

Acuerdos de colaboracion
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Acreditaciones Internacionales
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Certificaciones Internacionales

edexcel

advancing learning, changing lives
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Diferenciacion. Profesorado

Claustro de Profesores: 270 profesores colaboradores. Todos son profesionales
en activo con una trayectoria relevante en gestion.

Consultores de Directivos
empresas 5004
33%0

1. Capacidad de comunicar y transmitir

conocimiento y practica empresarial
2. Experiencia relevante en su especializacion Doctores

i (Profesionales) Profesores de Universidad
prOfeS|OnaI 800 {Profesionales)
094

1. Pionero o haber destacado en técnicas o
sistematicas de gestion.

www.madridschoolofmarketing.es !
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Diferenciacion. Metodologia

“‘LEARNING BY DOING”

Adquisicion de Conocimientos
Manejo de Habilidades Profesionales en Marketing
Desarrollo de Competencias especializadas

> whh e

Manejo de Tecnologia especifica avanzada

| Herramientas Tecnoldgicas
B Método de Trabajo Global
NGM (Programa Next Generation Mangement)

www.madridschoolofmarketing.es °
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“LEARNING BY DOING”. ADQUISICION DE CONOCIMIENTOS

Los alumnos adquiriran los conocimientos necesarios y adecuados a un contexto de madurez comprensiva en el
ambito profesional del Marketing, y especializados en cada una de las materias fundamentales para la resolucion de
problemas, y la toma de decisiones.

Esta metodologia permite enriquecer e interiorizar los conocimientos aplicados del alumno mediante la supervision de

los diferentes profesionales del claustro que intervienen y que compaginan su actividad profesional en la empresa con
la docente en MSMK.

» Desarrollo de la Autogestion

* Proyectos formativos in house

www.madridschoolofmarketing.es >
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Diferenciacion. Metodologia

“LEARNING BY DOING”. ADQUISICION DE CONOCIMIENTOS

e Modelo de Evaluacion:

*Formativa
*Continua
Final
Pesoen oct-11 may-12 jul-12  oct-12
30% | Evaluacion Modular (Casos Practicos, Role Playing, Pruebas conceptuales, Método del Caso, Analisis...)
10% Evaluacion de Esfuerzo y Progreso
40% Proyecto Final Global

20% IIIIIIII________

Tipo de Evaluacion
Formativa / Final
Continua
Formativa / Final

Formativa

www.madridschoolofmarketing.es
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“‘LEARNING BY DOING”. DESARROLLO DE HABILIDADES PROF ESIONALES EN MARKETING

1.Aprender la Técnica
2.Aplicacion practica

Desarrollo ...un acceso
Profesional y laboral
Capacitacion cualificado y

Laboral para... especializado.

" ETAPA T
I.-.:__l T QGRS i

“tatum

comercial / marketing / personas

www.madridschoolofmarketing.es
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“‘LEARNING BY DOING”. DESARROLLO DE COMPETENCIAS

Generando las evidencias suficientes como para demostrar que eres capaz de lograr objetivos
especificos de aprendizaje

v' Pensamiento estratégico,

v Sesiones practicas,

v" Dinamicas Interactivas |,

v’ Trabajo en equipo ,
v Método del Caso |,

v" Ejercicios practicos
v" Role-play ,

v Evaluaciones y autoevaluaciones

v Proyecto final ,

v Tutoria y coaching individual

www.madridschoolofmarketing.es
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Diferenciacion. Metodologia

“LEARNING BY DOING”. SISTEMATICA DE TRABAJO EN ELAUL A

Esta especializacién implica el empleo y aplicacion de metodologias en el aula de acuerdo a los

objetivos especificos de aprendizaje

Desarrollo
competencial

Sesiones
didacticas

Lunes

Marketing

Estratégico y
Planificacion

Ejercicios
practicos

Dinamicas
interactivas

Martes

Finanzas para
profesionales
del Marketing

Simulacion
empresarial

Trabajo en
equipo

Miércoles

Direccién de

Marca y Valor
de Clientes

Role-Play

Método
“El Caso”

Jueves

Comunicacion

Integral de Mk
y medios on-
line

Evaluaciones
y Tutorias

Habilidades

VIEIGES

N.G.M.

Periodo lectivo

www.madridschoolofmarketing.es

480 horas de
Préacticas en
Empresa

Coaching individual
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“LEARNING BY DOING”. MANEJO DE TECNOLOGIA ESPECIFICA

*Método de trabajo

*Analisis de problemas y situaciones
eSimulaciones de escenarios alternativos
*Desarrollo de pensamiento

eToma de decisiones

Experian Ssas

www.madridschoolofmarketing.es
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Diferenclacion. Carreras Profesionales

Mas de veinte afos de experiencia asesorando...

¢ Qué?  Mejorar de la Empleabilidad del alumno/a
¢, Quien? Teécnico en Relaciones Laborales
¢, Como? Asesoramiento + Sesiones Practicas + Seguimiento

ASESORAMIENTO PERSONALIZADO

QTalleres y seminarios de MARKETING PERSONAL y
ORIENTACION LABORAL en Marketing, asi como apoyo
al desarrollo del Plan de Carrera.

UFORO DE EMPLEO en el que ponemos en contacto a
los alumnos que se forman en nuestras aulas con las
empresas participantes demandantes de talento.
UPRESENTACIONES CORPORATIVAS de empresas
gue nos explican su actividad, los perfiles de contratacion
y sus procesos de seleccion.

UCONFERENCIAS sobre la situaciéon del mercado de
trabajo y oportunidades de empleo.

SEGUIMIENTO PERSONALIZADO

Sobre la evolucién profesional.

www.madridschoolofmarketing.es
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Diferenclacion. Carreras Profesionales

EMPRESAS A LAS QUE MSMK PRESTA SERVICIO DE BOLSA DE TRABAJO
Y PRACTICAS EN EMPRESAS

»1.848 Consultoras, Agencias, y Proveedores de Servicios de Marketing.
«1.196 Contactos en Empresas. Area de Recursos Humanos

*5.730 Contactos de profesionales en Marketing y en Ventas

» 114 Consultoras de Seleccion y Head Hunters

Atencién . .
Potenciar el perfil laboral

Personalizada

Carreras Profesionales
Practicas en Empresas

Facilitar el contacto con empresas y

. imiento de trayectoria
candidaturas laborales geetimic ¥

www.madridschoolofmarketing.es
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Diferenclacion. Innovacion de Producto

OFERTA ESPECIALIZADA'Y DE VALOR s

Education

PROGRAMAS EN ABIERTO
v'Programas Master
v'Programas Superiores

v'Programas Avanzados 3
v'Programas de Corta duracion dorgrackiate’ LR
v'Masterclass W sl E:;f; EIE 2#;'6“

PROGRAMAS CUSTOMIZADOS
v'Programas in house
v'Programas in company

. European CERTIFICACIONES PROFESIONALES EN MARKETING
E M Profesaianal v Certificaciones Profesionales Internacionales en Marketing
Cerglication v'DPC. Desarrollo Profesional Continuo

www.madridschoolofmarketing.es
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El alumnado.>Perfil General

EDAD
GENERO

45,00% -
40,00% -
35,00% -
30,00% -
25,00% -
20,00% -
15,00% -
10,00% -
5,00% -
0,00%

7,24%

25-35 35-45 45-55 >55

2,89%
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El alumnado>Perfil General (1)

FORMACION UNIVERSITARIA

M Publicidad y RR.PP
W ADE
W Marketing y Gestion Comercial
B Comunicacion Social
M Econdmicas
M Ingenierias
W Empresariales
M Periodismo
i Filologias
M Turismo
M Psicologia
Estadistica e Investigacion Operativa

Otros

www.madridschoolofmarketing.es
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El alumnado-Perfil General (l1)

SECTOR DE PROCEDENCIA

M Publicidad

M Servicios de Agencias de Estudios de Mercado y
Relacién de Encuestas de opinidn Publica

M Consultoria y Direcidn y Gestién Empresarial

M Actividades Sanitarias Médicas

M Formacion

W Actividades de Agencias de Noticias

1 Actividades de Agencias de Viaje y Turismo

m Servicio Técnico de Arquitectura e Ingenieria

Otros

www.madridschoolofmarketing.es
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El distrito de Salamanca es uno de los 21 distritos que forman el municipio de Madrid. Se ha convertid o0 en una de las mas importantes zonas
de Madrid. Destacando por el entorno diplomatico in ternacional, principales empresas financieras y com ercial de alto poder adquisitivo. Es
uno de los barrios de mayor nivel de vida de Europa con la mayor zona de compras de lujo de Madrid en torno a las calles Serrano, Claudio
Coello, Principe de Vergara y Ortega y Gasset.

A -

e = |,
| Bz >
» Porque desde aqui podras acceder a los principales eventos de empresa y cultura
* Porque podrés disfrutar del ocio merecido tras tus horas de estudio

* Porque la red de transportes te lleva donde te espe  ren tus amigos.

* Porque es una zona de empresas Yy financiera.

» Porque eres un ciudadano del mundo y hay 50 Embajad  as en los alrededores.

» Porque puedes disfrutar de agradables paseos y rinc  oncitos singulares.

» Porque podrés disfrutar de las compras de las mas p  restigiosas firmas de moda.
» Porque este barrio tiene historia.

* Porque puedes ir con prisas y despacio.

www.madridschoolofmarketing.es
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Instalaciones
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